


QUIEN ES SURPLEX- TBA

Surplex — TBA esta especializada en realizar proyectos
de venta de activos de principio a fin.

« 1200 empleados en toda Europa
- 20 idiomas

30 Oficinas en toda Europa

« 1600M Euros vendidos en 2024

« 2.100.000 lotes vendidos en 2024

« 750.000 compradores industriales
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TIPOLOGIAS DE ACTIVOS y ALCANCE DEL PROYECTO TB/

Cogeneracion completa
Motores o Turbinas
Repuestos

Auxiliares
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METODOLOGIA DE VENTA-SUBASTAEN LINEA

Maximizacidn del retorno incentivando las

pujas competitivas

« Convertimos en tesoreria en un plazo

corto

 Minimos acordados. El vendedor tiene el

control
 Participacion global

* Proceso transparente
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METODOLOGIA DE VENTA-NEGOCIACION DE VENTA I\

= En activos de un gran valor, el mercado es mas
reducido y necesita de una gestién mas personalizada
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= Eltiempo necesario es mayor para permitir el correcto
asesoramiento de los potenciales compradores, asi
como las visitas de inspeccion previas

= Todos los activos pueden ser inspeccionados en su
ubicacion y/o en linea antes de realizar una oferta.




Caso venta cogen en 2023 - SNIACE

= \entaen 2023

= Ix GE LM6000
= Cogen completa vendida por 4,7M

= Inversor en EEUU para turbina

= Resto de equipos comprador de Turquia
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SOSTENIBILIDAD

El grupo TBA esta comprometido con una mayor racionalizacion de los activos industriales, trazando en todo momento el potencial ahorro
en recursos .

Babylon, 500 B.C. = 3 %
The First Recorded Auctions 20th Century

Technology Transforms Auctions

Circular Economy

in Action
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Items given a second KG raw materials M t
life in 2023 saved* eg a o n s
CO2e avoided by

reducing demand for
new assets
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https://tbauctions.com/our-impact/
https://youtu.be/W7n8AHi0Oag

DETALLES DE CONTACTO
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iGracilas!

& surplex

SURPLEX IBERICA SLU

Av. Cerdanyola, 79-81
08172 Sant Cugat del Vallés (Barcelona) - SPAIN
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